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Export online Italiano

B2C
Export online Italiano

B2B

€11.8 
Miliardi

€132 
Miliardi

Fonte: Osservatorio Export Digitale della School of Management del Politecnico di Milano, dati annuali 2019

Export online B2B conta per il 28% di tutto l’export italiano!



Alibaba.com: il Leader Globale dell’eCommerce B2B



Alibaba.com: analisi dei buyer della piattaforma

Top 20 Buyer Distribution

Ranking Country Ranking Country

1 United States 11 Italy

2 India 12 France

3 Canada 13 Germany

4 Brazil 14 Indonesia

5 Australia 15 Saudi Arabia

6
United 

Kingdom
16 Philippines

7 Russian 17 Spain

8 Turkey 18 Malaysia

9 Pakistan 19 Peru

10 Mexico 20 Thailand

Top 10 Industries

Fonte: Dati di Business Intelligence interna



Accesso a Milioni di Business Buyers



Tramite la creazione di un B2B Online Store



Mettendo in mostra i tuoi Prodotti

Struttura di Prodotto B2B

Possibilità di indicare i termini della logistica

Possibilità di indicare I termini di pagamento

Prodotto visualizzato con caratteristiche di dinamica commerciale B2B



Ottimizzati per tutti i Buyer del Mondo



Facendoti trovare da un Buyer interessato alla

tua Azienda

Search Marketing Performance

+25%
Richieste di 
contatto-
Preventivo

+64%
Clics

+86%
Visitatori Unici



Agevolando il contatto tra Azienda e Buyer

Piattaforma di 

messaggistica email e 

chat

Traduzione istantanea1 2 3
Salvataggio delle

conversazioni



Mercato delle Richieste di Quotazione
Oltre 20.000 Richieste di Quotazione postate quotidianamente

Il buyer pubblica 
la richiesta

Anlisi della richiesta I fornitori fanno la loro 
quotazione

Analisi della 
quotazione

Negoziazione Conclusione dell’affare!



L’Italia è una priorità: il primo mercato Europeo con un team locale per supportare le PMI

I merchant italiani sulla piattaforma sono aumentati di oltre il 200% rispetto
all’anno scorso



CRIMARK 
Ordini periodici da Francia e Regno Unito
Abbiamo ottenuto il risultato tra la fine del primo anno e l’inzio del secondo anno della membership su Alibaba.com. Abbiamo
concluso gli ordini con I buyers da Germania, Francia, Scozia, florida e Nepal. Alibaba.com ha dato una mano per l’espansione
delle vendite su livello globale, abbiamo fatto la migliore scelta. Siamo in contatto con tanti nuovi prospects. 

Casi di successo



La crisi Covid vista da Alibaba.com

• COVID-19 ha causato un impatto negativo sull'industria italiana sia sul mercato interno che sulle esportazioni.

• Alibaba.com ha contribuito all'aumento delle vendite, sebbene i fornitori globali abbiano avuto un impatto 
negativo a causa del coronavirus.



Prima di lasciarci: 

Alibaba.com è la vostra porta verso un mercato Globale

Leader mondiale per il commercio digitale all’ingrosso (B2B)

Nessuna %Fee sul venduto e libertà di scelta su conclusione accordo

Piattaforma democratica che richiede un approccio a medio termine



Utilizzare i Dati per cambiare il commercio globale

Crea il tuo pacchetto di Membership + 

Advertising 

Nessun rinnovo automatico

Alibaba.com Gold Supplier Membership
Una membership premium che massimizza la visiblità dei vostri prodotti verso i buyers globali

Creare credibilità

Il profilo verificato da 

Alibaba.com,aumenta la 

credibilità presso i buyer.

Costruire relazioni

Rispondere alle richiestes 

dei buyers senza limitazioni

Fare crescere il proprio 

business

Posizionarsi nelle prime 

pagine di ricerca 



Diversi Piani per Diversi Venditori

28 Prodotti in Vetrina 

Prioprity Ranking 1 

Photo Bank Size 5GB

Alibaba.com Gold Supplier Membership
Una membership premium che massimizza la visiblità dei vostri prodotti verso i buyers globali

Premium

5.999$

Standard

2.999$

Basic

1.3999$

12 Prodotti in Vetrina 

Prioprity Ranking 2 

Photo Bank Size 3GB

5 Prodotti in Vetrina 

Prioprity Ranking 3 

Photo Bank Size 1GB
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